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“Tengo 40 afos: cada dia al despertarme agradezco el inmenso regalo de estar vivo. Soy hijo
de italiano y alemana criado en Nueva York: pasion, método...Y ansiedad. Tengo al tercero

>ﬁmmw.o mﬂmmmmu creador de The Founder Institute, que ha ..?:mnma mds de 900 empresas con beneficios

en camino y la suerte de verlos crecer.

a visto a muchos empren-
dedores estos dias. ;Como
decide en quién invierte?
Elijo a personas antes que
a nimeros o a planes.
;Por qué?
Porque los planes y los niimeros pueden
engafar aun mas que las personas. Y la dife-
- rencia ganadora estd en la ilusién de la per-
~ sona emprendedora por su idea.
Pero tendran que cuadrar los niimeros.
No es lo esencial. Querer fundar una empre-
sa por puro calculo no basta, hay que estar
enamorado de ella. Lo sé, porque cuando he
fracasado al iniciar una empresa no ha sido
por los numeros, la idea o el plan...
¢Entonces...?
Eran razonables. No soy idiota. Fracasé, por-
que yo no estaba lo bastante entusiasmado.
Hice un calculo, pero no me enamoré. Y sé-
_loconlarazén no llegas a nada, porque con-
“ivertir una idea en una empresa que cree ri-
queza es duro: complicadisimo. Hay que es-
tar enamorado de ella. Fijese en mi ahora.
Pues yo a usted le veo bien.
Pero anoche estaba en Lisboa y me faltan
Barcelona, Varsovia y Estambul... En cinco
dias: ;usted cree que me divierto?

LAURA GUERRERO

Si le gustan los aeropuertos...
Seria un horror insoportable si yo no estu-
viera enamorado de mi proyecto. De eso ha-
blo cuando hablo de fundar una empresa. Y,
si el emprendedor tiene eso, ya saldran los
ntimeros porque habra insistencia y readap-
tacion y mejoras...Y vuelta a empezar.

:Como sabe si el emprendedor lo tiene?
Le confesaré que suelo enamorarme de las
personas y, por eso, también les hago un
test muy frio de 45 minutos por escrito an-
tes de seguir haciendo negocios con ellas.

ZY acierta?
Dos tercios de los emprendedores en los
que invierto acaban teniendo beneficios.

;Qué propone para acertar, planificar
mucho o mejor equivocarse mucho?
Hay quien salta sobre el ordenador y teclea
un programa v, si alguien lo usa, montan la
empresa. Lo llaman lean management (ges-
tion esencial). El otro extremo es planificar
con mimo hasta lo mds nimio del business
plan y cumplirlo a rajatabla.

2Y usted qué aconseja?
Tener un plan, pero ser capaz también de
dejarse planificar por la realidad.

Muchas multinacionales también
ganan billones por volumen y cuota sin

He invertido en nueve emprendedores de Barcelona

“La microfinanciacion va a ser
“tan importante como la bols

A

VICTOR-M. AMELA 1MA SANCHIS LLUIS AMIGUET

una pizca de amor, pasion ni vision.
Seran superadas. La primera tendencia de
la era digital es que solo un visionario y su
ntcleo saben emprender, porque son capa-
ces de esa pasion. Y ademas de Bill Gates, y
Steve Jobs, mi favorito es Elon Musk, crea-
dor de Space X, Solar City y Tesla Motors.
Dicen que es un Da Vinci.
Es el Picasso de la emprendeduria. Ha con-
vertido en rentable la exploracién espacial
y ha adaptado las energias renovables a
nuestras necesidades de movilidad y hogar.
Otra tendencia incipiente.
Ser sostenible, amigable con la Tierra y la
humanidad y globalizado. Aqui puede crear
aplicaciones para 400 millones de hispano-
hablantes... {El planeta entero esta entrando
en lared! Con moéviles, jcientos de millones!

En Latinoamérica son ahora mismo

mas creativos y estan creciendo.
Aqui tienen gente estupenda: he apostado
con Oriol Bes por nueve emprendedores de
Barcelona. Y pronto los sacara en esta pagi-
na. La otra tendencia es ser colectivo.

¢En qué sentido?

Llegamos tarde ya al e-learning, aprendiza-
je on line, pero el crowdfounding (microfi-
nanciacion) va a ser tan importante como la
bolsa. Es la colectivizacion del saber y el po-
der; capital intelectual y financiero.

Con amigos hemos creado Funds4Re-
search para la investigacion recortada.
;Lo ve? Esta por todas partes, igual que veo
placas solares que ya descentralizan la pro-
duccioén de energia, dando el poder de pro-
ducir electricidad a cada uno y su vivienda.
Ya estamos ganando millones con negocios
de inteligencia colectiva, digital y global.

Por ejemplo...

Una chica genial y discreta —desconfie de
los genios que necesitan dar la nota-, Ma-
ren Kate, se preparo con nosotros y ha logra-
do una ronda de inversores millonaria para
su Zirtual: secretariado digital en linea.

Bienvenidas emprendedoras.

Y ni siquiera hace falta saber inglés para em-
prender si tienes ganas: un joven turco vino
a verme a Silicon Valley chapurreando algo
incomprensible, pero estaba enamorado de
su idea y se asocié con un estadounidense
para fundar U-2-me. Un éxito que permite
a quien da un curso on line con ellos (de
yoga a cocinar tortilla de patatas) cobrarlo.
¢Puedes ganar dinero con la tortilla?
Mucho si lo compran. Es una gran idea que
ya mueve millones. También he apostado
por un exdelincuente...Y fue un éxito.

Cuente, cuente.

El primer hacker que logré crackear el cdi-
go del hermético iPhone fue Do Tuan Anh.
Y me cit6 en una sauna de Saigén. Sudamos
como pollos antes de que me decidiera a
montar con él Appota, que hoy ha traduci-
do al vietnamita y ya vende cientos de miles
de dolares en apps.
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